Cinco estafadores que todo emprendedor se

encontrara al montar su empresa

Leer mas:Cinco estafadores que todo emprendedor se enchafrarontar su empresa. Blogs de

#emprendedorfuriosdttp://go0.gl/O713d0

¢ Estas montando o has montado una empresa? ¢ e en@prendedor en toda regla? En ese caso,
enhorabuena: eres el chico de moda.

Hace 15 afios habria pasado de ti hasta el sefimeqde pafiuelos en el Metro, pero ahora se teaéaimdo
Dios. Porque los emprendedores sois los nuevosyeue toda madre querria, los nuevos bebés adosasar
en los mitines. En definitiva: sois la diana padaqara todo tipo de charlatanes, vendehimos, carsms y

timadores en general.

También se te acercara buena gente, qué dudapsabess importante que sepas identificar a logetraeran
mas dolores de cabeza que beneficios:

1.- El inversor que no te da un duro.

Si estas en las fases iniciales de tu proyectsyjue necesitas dinero, estaras loco por consagumversor
que inyecte dinero contante y sonante en tu corap&fisi no discriminas bien qué compafias te @men y
cuales no, es medianamente posible que des camoutlet inversor que, aunque minoritario, puede ace

mucho dafno.

Se trata de ese inversor que te dice que tu pgsanagnifico, que tu eres un genio, que te vasa... que
esto es la hostia, vaya. Y, cuando te haya comatolh oreja, te dira que se ofrece a entrar cowersor. Eso
si, te pedira acciones pero no te dara un miseoo(eucomo mucho, te dara cuatro duros). Peroiete te
ocurra quejarte: €l tiene muchos contactos, puede@nmucho tu proyecto, te puede relacionar cotegely

sepa Dios cuantas tonterias mas.

Ahora en serio: si estas en una fase inicialisimasyque el tipo verdaderamente vale la pena, ¢eigadeda

interesar. Si ves que lo que necesitas es maodimaenos tonterias... sal de ahi corriendo.

2.- La aceleradora... que te desacelerara.

A dia de hoy, una ardilla puede cruzar Espafia deapupunta saltando de una aceleradoshatips a otra.
Salvo matices aislados, la mayoria de las grandedem venirte muy bien, pero si te vas a las aubeas
montadas por instituciones que saben de todo nimemprendimiento (comunidades autonomas, diputesjo

ayuntamientos...) corres el riesgo de perder litexate el tiempo.



¢Por qué? Porque es medianamente probable quaeldsaa@dn consista en darte una mesa gratis en una
oficinita... y poco mas. Si te ofrecen inversiGraspoca y seguramente de mala calidad. Y si afvéeen
inversion, te ofreceran una serie de mentores gsiedimente seran el cacique inmobiliario que gé fuace
diez afios, un consejero de banca que no ha emgeoeslisu vida y algun funcionariete que se acaleedain

libro buenisimo de autoayuda.

En resumen, una coleccion de iluminados que sama tle emprendimiento tecnolégico como de la

reproduccién de la mosca tibetana.

3.- El politico besaemprendedores.

Este no se quedara tu dinero ni tus acciones,gegnaramente sea el mas peligroso de todos, pel s&rs
hipdcrita. Lo reconoceras enseguida: es ese moljtie dice que los emprendedores sois la solud@werasis

econdmica, al paro, al tejido productivo e inclakébola. Vaya, que sois la cafia de Espafia, ldiperaera.

Se querra hacer una foto contigo, te sonreiraaté dna palmadita en la espalda, te besara... Ladgdiora de

la verdad, como mucho te dara una oficinilla ediralgdificio que tenga vacio. Pero oye, el bes@®ya Hevas.

4 .- El coach.

Ojo, este si que es un crack. Si estas emprendgglomamente no necesites motivacion extra, perptogos
tenemos nuestros momentos de bajon, o necesitamadguien reconduzca nuestra energia positiveodgy

€S0.

El coach es el tipo ese que te dice que no hay nada impasibeste mundo, y que con esfuerzo y pasion puede
conseguir todo lo que te propongas, y que tienessglir de tu zona de confort, y... en fin, esaasdan bonitas

que ellos dicen. Como Paulo Coelho, pero con uanPly una camiseta asi como modernilla.

5.- Las agencias multiusos.

Tampoco exageremos: en tu camino emprendedor sqgarte encuentras con todo tipo de proveedores que
pueden aportarte mucho valor afiadido, pero tanmdmammuchos otros que lo Unico que te afiadiran oreros
rojos en el banco. Y en este sentido, mucho cuidaddas agencias multiusos que te venden todabahb y

por haber.

Porque ellos valen para todo, chico: lo mismo teentan los followers en Twitter, que te hacen wta de
prensa felatoria, te aumentan las ventas, te comsimversores o te hacen una tortilla de aturré€rne: menos

la tortilla de atun, es bastante probable que lodiemas te salga caro... y no te llene el estomago



