LA ESPECIALIZACION, EL
INTERCAMBIO Y EL DINERO.
(Tema 3)

1.-Laespecializacion contribuye a la eficiencia: generalmente, los
trabajadores pueden producir mas s se especializan. Pero la
especializacion exige € inter cambio.

a) El trueque
b) El dinero

2.-Caracteristicas de un sistema monetario.

3.-Razones para la especializacion
a) Ventga absolutay ventga comparativa.

b) Las economias de escala.



EL TRUEQUE: No requiere dinero, se intercambia directamente un
bien o servicio por otro. Es ineficiente: )
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1.-Requiere coincidencia de necesidades.
2.-Existe un problema de indivisibilidad.
EL DINERO:

1.-Facilita los intercambios.

2.-Representa un poder de compra
generalizado.

3.- Aparece una diferenciacion bien

definida entre e vendedor y el comprador.



FLUJO CIRCULAR DE GASTOS E INGRESOS:

' I

1.-CONSUMEN BIENESY SERVICIOS FINALES 1.-SUMINISTRAN BIENESY SERVICIOS

PRODUCIDOS POR LAS EMPRESAS. A LOS CONSUMIDORES.

2.-SUMINISTRAN LOS FACTORES DE PRODUCCION 2.-UTILIZAN LOS FACTORES DE LA
PRODUCCION.SUMINISTRADOS POR

A LASEMPRESAS.
LASFAMILIAS

i

ﬁ




EL SSISTEMA MONETARIO:

Conjunto de instituciones, y relaciones entre ellos,
gue usan un signo monetario comun y controlan &
flujo de dinero de una economia.

(Campo de prisioneros de guerraen la22 GM.)

zPatron de medida

2Como medio de cambhio

Ley de Gresham: (1519-1579) Cuando hay dos tipos de moneda
cuyos valores en € intercambio son idénticos pero sus valores en
otros usos (como consumo) son diferentes, aquel articulo mas
valioso se retendra para su uso aternativo, y € menos valioso
continuara circulando como moneda. La moneda “mala’ (menos
valiosa) desplazaala“buena’.




EL SISTEMA MONETARIO

El sistema monetario funciona suavemente solo en la medida en
gue se mantenia un equilibrio razonable entre la cantidad de
dinero (cigarrillos) y lade los otros bienes.

Dos car acter isticas de un buen sistema monetario:
1. Monedacuyo valor seauniforme
2. Que existauna cantidad adecuada de

dinero en el sistema.(BC)




LA VENTAJA COMPARATIVA: UNA RAZON PARA
ESPECIALIZARSE.

Un pais (region o individuo) tiene una ventaja absoluta en la
produccion de un bien si puede producirlo con menos recursos
(menos trabgjo tierra y capital) que los otros paises (regioneso
Individuos)

Un paistiene ventaja compar ativa en el bien que puede producir
relativamente mas barato; a un coste de oportunidad menor en
relacion con otro pais.(David Ricardo)

Dos conclusiones importantes:

1.-Hay beneficios mutuos de la
especializacion y € intercambio.

2.-La ventaja absoluta no es necesaria para una
especializacion mutuamente beneficiosa.



LASECONOMIASDE ESCALA: OTRA RAZON PARA
ESPECIALIZARSE.

Existen economias de escala s un incremento del x% en la
cantidad empleada de cada input origina un incremento en mas
de x% en |la cantidad de output obtenido.(Adam Smith)

La“lineade produccion” de adam Smith es eficiente debido alas
economias de escala que dependen de:

1.- Laintroduccion de maguinaria especializada.

2.- Laespecializacion de lafuerza de trabajo en esta
maguinaria.

3.- Lainvestigacion y € desarrollo especializado,
gue hacen posible la creacion de nuevos equipos y
tecnologia.




DEMANDA Y OFERTA
(Tema4)

«EL MERCADO
«TIPOSDE MERCADO
=LA DEMANDA

LA OFERTA

«EL EQUILIBRIO DEL MERCADO
sVENTAJAS E INCONVENIENTES DEL MERCADO



#QUE BIENESY SERVICIOS DEBEMOS PRODUCIR?

£ COMO SE PRODUCIRAN TALESBIENESY
SERVICIOS?

£PARA QUIEN VAMOSA PRODUCIR LOSBIENESY
SERVICIOS?

Basicamente existen dos mecanismos por 10s gque se pueden
contestar a estas cuestiones.

1.- EL MERCADO
2.- EL ESTADO




MERCADO:

o|nstitucion en la que se realizan comprasy ventas.

*Cuando estos intercambios tienen lugar, con pequefia o nula
Interferencia estatal, existe un mercado libre o privado.

L_os precios en e mercado conducen a un cierto orden
cumpliendo dos funciones importantes y relacionadas:

1.- Los precios proporcionan infor macion.

2.- L0os precios suministran incentivos.



TIPOS DE MERCADO: @Eﬁ

& Monopolio, existe cuando solo hay un vendedor.

&5 Oligopolio, cuando unos pocos vendedores dominan e mercado.

&sCompetencia perfecta cuando hay muchos compradoresy
muchos vendedores, no teniendo ninguno de ellos por separado
Influencia sobre € precio.

& Competencia imperfecta se da cuando cualquier comprador o
vendedor puede influir sobre el precio.



LA DEMANDA Y LA OFERTA

Unacurva o tabla de demanda muestra las cantidades de un
bien o0 servicio que los compradores desean y son capaces de

adquirir alos diferentes precios del mercado.(Referida auna

poblacion especificay a un periodo concreto de tiempo)

Unacurva o tabla de oferta muestrala cantidad de un bien o
servicio que los vendedores estan dispuestos avender alos
diferentes precios de mercado.

Demanda y oferta de manzanas Precio Q demandada Q ofertada
10 50 260
B 8 100 240
C 6 200 200
D 4 400 150



EL EQUILIBRIODE LA OFERTAY LA DEMANDA:

Un equilibrio es aquella situacion en la cual no hay tendencia al
cambio. (Donde se cortan las curva de ofertay demanda)

&sHay un exceso de oferta cuando la cantidad ofrecida es
mayor que la demandada.(El precio esta por encima del
equilibrio)

2sHay un exceso de demanda cuando la cantidad demandada
excede ala ofrecida.(El precio esta por debajo del equilibrio)
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DESPLAZAMIENTOSDE LA CURVA DE DEMANDA:

Puede originarse por una variacion en cualquiera de los otros factores
diferentes del precio(ceterisparibus):

1) Larenta
2) Lospreciosdelosbienesrelacionados
3) Losgustosdelosconsumidores
4) Lasexpectativas

5) Lapoblacion




DESPLAZAMIENTOSDE LA CURVA DE OFERTA:

Puede originarse por una variacion en cualquiera de los otros
factores diferentes del precio.

1) El coste delosrecursos productivos,
(el precio de los factor es) '

2) Latecnologia
3) Lospreciosdelosotrosbienesrelacionados
4) El numero de oferentes 0
5) Lascondiciones climaticas

6) Lasexpectativas



