TEMA 14.El análisis coste-volumen de operaciones-beneficio


TEMA 14: EL ANÁLISIS COSTE-VOLUMEN DE OPERACIONES-BENEFICIO

14.1-. DESARROLLO DEL MODELO.

Este modelo es un modelo de análisis que contempla las cifras más significativas que intervienen en la generación del resultado y en consecuencia supone el poder tratarlas de manera individual para conseguir el óptimo en la empresa. Para ello utiliza los distintos niveles de actividad de una empresa, los ingresos por venta y los costes totales, con esas tres variables representa en un gráfico la curva de ingresos totales y costes totales.



El punto muerto o umbral de rentabilidad se puede definir de tres formas:

· Volumen de producción vendido en el cual la empresa ni gana ni pierde

· Volumen de ventas en el que la empresa tiene un resultado igual a cero.

· Aquel volumen de ventas en el que se iguala el IT al CT.

Este punto muerto es relevante porque si la empresa vende por debajo del punto muerto obtiene pérdidas y si vende por encima obtiene beneficios.

El punto muerto se puede calcular en unidades monetarias o en unidades físicas.

CALCULO DEL PUNTO MUERTO EN UNIDADES MONETARIAS.

Resultado = 0, IT = CT

Resultado = MC – CF = 0; MC = CF

X (PM) = CF ( Ing. por ventas = ptas. ó euros

                             MC

CALCULO DEL PUNTO MUERTO EN UNIDADES FÍSICAS.

Resultado = 0, IT = CT

Resultado = MC – CF = 0; MC = CF

X (PM) = CF ( Uds. vendidas = CF ( Uds. Vendidas / Uds.vendidas  

                              MC                           MC / Uds. Vendidas

             =         CF       .  =                                   CF                           .
                 MC unitario       precio vta. Unit. – costes vbles. Unit.total

Este planteamiento es aplicable en empresas de producción simple. En el caso de que se quisiera aplicar a empresas de producción múltiple, se tendría que recurrir a combinaciones dadas de productos, ya que tendríamos muchas combinaciones para poder calcularlos. En definitiva este modelo es más difícil de aplicar cuanto más diversifique la empresa su producción.

Este modelo sirve para llevar a cabo simulaciones, modificando alguna variable, ver como se modifican las otras tres variables.

Rentabilidad: se va a llevar a cabo utilizando cifras que se desprenden del modelo direct costing.

Rentabilidadi =               MCi                . (100
                          Costes vbles. Totalesi 

i:cada producto

Costes variables totales: coste ind. Vble. Ventas + coste vble. Dbción, o lo que es lo mismo el precio de coste variable.

EJEMPLO DE CALCULO DE PUNTO MUERTO.

CVT = 200.000

CF    = 135.000

P. vta. Unit. = 300

Uds. = 1.000

1º) Punto muerto en unidades físicas

MC = 300.000 – 200.000 = 100.000

 X (PM) =         CF       .  =        135.000           . = 1350 uds.

                   M  unitario          100.000 / 1.000

2º) Simulación del resultado neto de explotación, si las unidades que se venden son:

1-. 1.000 uds.

2-. 1.350 uds.

3-. 1.500 uds.

	
	1.000
	1.350
	1.500

	Ing. por venta
	300.000

(1.000 * 300)
	405.000

(1.350 * 300)
	450.000

(1.500 * 300)

	-CVT
	-200.000

(1.000 * 200)
	-270.000

(1.350 * 200)
	-300.000

(1.500 * 200)

	-CF
	-135.000
	-135.000
	-135.000

	Rtdo. neto exp.
	-35.000
	0
	15.000


3º) Si queremos un beneficio de 15.000 ptas. ¿cuántas unidades hay que vender?

Resultado = Ing. por venta – CVT – CF

15.000 = 300 ( uds. – 200 ( uds. – 135.000

100 uds. = 15.000 + 135.000

Uds. = 150.000 = 1.500 
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